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В ФОКУСЕ:

ЭКБ РОССИИ

Отраслевые партнеры:



МЕЖДУНАРОДНАЯ ВЫСТАВКА-ФОРУМ «ЭЛЕКТРОНИКА РОССИИ» – ДРАЙВЕР 

РАЗВИТИЯ ОТРАСЛИ, ГДЕ КОНТАКТЫ ПРЕВРАЩАЮТСЯ В КОНТРАКТЫ

В ФОКУСЕ ВЫСТАВКИ 2026:
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участников150+ треков деловой программы 

по ключевым отраслям промышленности15+посетителей6000+



ПОЧЕМУ «ЭКБ РОССИИ»?

ПОСЕТИТЕЛЕЙ ОТМЕТИЛИ ИНТЕРЕС К РАЗДЕЛУ 
«ЭЛЕКТРОННЫЕ КОМПОНЕНТЫ. 
ОБОРУДОВАНИЕ И МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ ИХ 
ПРОИЗВОДСТВА»

53%
ПРОФИЛЬ ПОСЕТИТЕЛЕЙ РАЗДЕЛА «ЭКБ РОССИИ»

👉 40% посетителей раздела — лица, 
принимающие решения:

 генеральные директора
 технические директора
 директора по развитию
 директора по закупкам
 начальники КБ
 начальники лабораторий

Общая характеристика сегмента:

 сильная инженерная аудитория с 
высоким уровнем компетенции

 много предприятий ОПК, 
микроэлектроники и НИИ

 высокая доля лиц, влияющих на 
закупки и технологии

 реальные конечные заказчики 
компонентов и оборудования

СПЕЦИАЛИСТОВ ИЗ 69 РЕГИОНОВ РОССИИ
ПОСЕТИЛИ ВЫСТАВКУ В 2025 ГОДУ4 830
ПОСЕТИТЕЛЕЙ ПРИНИМАЕТ ИЛИ ВЛИЯЕТ НА 
ПРИНЯТИЕ РЕШЕНИЙ О ЗАКУПКАХ91%

Разработчики и производители 
радиоэлектронной аппаратуры
Примеры: ПАО НПО «Алмаз», АО 
«Корпорация Комета», АО 
«Корпорация „Фазотрон-НИИР“», АО 
«НПП Пульсар», АО «МНПК 
Авионика», АО «ГосМКБ Вымпел»

Предприятия космической и 
оборонной отрасли
Примеры: РКК «Энергия», АО 
«Российские космические системы», 
АО «ЦНИИмаш», АО «Центр Келдыша», 
АО «КБМ», АО «ОДК-Кузнецов»

Системные интеграторы и 
разработчики решений
Примеры: «Бизнес Система 
Телеком», Delta Computers, «РТСофт», 
НТР

Научно-исследовательские 
институты и научные центры
Примеры: ФГУП ВНИИА им. Духова, 
ФГБУ «ВНИИР», ИПУ РАН, НИЦ 
«Курчатовский институт», НИИЭТ, 
НИИМА «Прогресс»

Инжиниринговые и 
технологические компании
Примеры: НПП «Атлант», «ТехАргос», 
«Крип Техно»

Образовательные и 
технологические центры
Примеры: МФТИ, МИЭТ, МГУ, МТУСИ, 
Сколково

Промышленные предприятия 
(потребители электроники) 
Примеры: «АвтоВАЗ», «Мираторг», 
«Волжский абразивный завод», ЦПТ 
ТМХ



КАК ПОЛУЧИТЬ МАКСИМУМ ОТ УЧАСТИЯ В РАЗДЕЛЕ «ЭКБ РОССИИ»

1. Обсудить с организатором выставки цели участия, чтобы выбрать оптимальную площадь и 
месторасположение стенда в экспозиции раздела

2. Принять участие в «Центре переговоров с ключевыми заказчиками» — в их числе государственный 
сектор, промышленность, банки, телеком и системные интеграторы.

3. Быть там, где формируется спрос: тематические треки в рамках Межотраслевого форума. 
Хэдлайнеры – Консорциум «Базис», Консорциум печатных плат, Консорциум «Пассивные электронные компоненты»

4. Присылать организатору информацию о своей продукции и спецпредложениях. 200 000+ специалистов 
получают наши рассылки с новостями участников. 50 000+ посещают сайт выставки. 60+ инфопартнеров публикуют 
анонсы – используйте все ресурсы выставки для продвижения компании с момента бронирования стенда. 

5. Использовать возможности выставки как экосистемы отрасли, где на одной площадке встретятся 
производители ЭКБ, разработчики ПО, интеграторы и технологические партнеры, представители госструктур, 
отраслевые СМИ и блогеры.

6. Стать эксклюзивным партнером раздела «ЭКБ России» - выделить свою компанию среди конкурентов и 
получить рекламные интеграции во все рекламно-информационные материалы и локации выставки.



ЦЕНТР ПЕРЕГОВОРОВ С КЛЮЧЕВЫМИ ЗАКАЗЧИКАМИ

Специальная B2B площадка на территории выставки для встреч 
производителей и интеграторов с представителями 
государственного сектора, промышленности, банков, телекома из  
числа посетителей выставки

Что получает участник:
 Заранее спланированный график встреч
 Выход на новых клиентов
 Индивидуальные деловые переговоры на специальной 

площадке, где производители могут лично провести 

презентацию для ключевых клиентов и за один день 

договориться о поставках своей продукции и услуг

Заказчики выбирают новых поставщиков и партнеров 

именно сейчас — попадите в их приоритетные списки. 

Количество встреч ограничено. Приоритет — за ранними заявками с 

указанием целевых категорий заказчиков.



ТЕМАТИЧЕСКИЕ ТРЕКИ В РАМКАХ МЕЖОТРАСЛЕВОГО ФОРУМА

Специализированные сессии по электронной компонентной базе. 

Хэдлайнеры - Консорциум «Базис»
Консорциум печатных плат
Консорциум «Пассивные электронные компоненты»

Что получает участник:

 Возможность продемонстрировать свою экспертность, приняв 
участие в обсуждении отраслевой повестки

 Дополнительный доступ к профильной целевой аудитории

 Нетворкинг после мероприятий с потенциалом проведения 
личных встреч на стенде



БЕСПЛАТНОЕ ПРОДВИЖЕНИЕ ДЛЯ УЧАСТНИКОВ 
В РАМКАХ РЕКЛАМНОЙ КАМПАНИИ ВЫСТАВКИ

Именные рассылки официальных приглашений руководителям крупнейших промышленных 
предприятий России с упоминанием компаний-участников

Официальный сайт выставки (более 50 000 уникальных посетителей в год) с анонсами от компаний-
участников в новостной ленте

PR-кампания выставки (совокупный медиохват публикаций - более 27,5 млн просмотров) с экспертными 
комментариями представителей компаний-участников

Публикация новостей выставки на ресурсах ключевых отраслевых СМИ (более 60 партнеров) с 
информацией о продукции компаний-участников

Таргетированные e-mail рассылки по многотысячной базе специалистов (более 200 000 контактов) с 
информацией о продукции компаний-участников

Участие в «Электронике России» - это возможности для продвижения вашей компании с 
момента бронирования стенда - во время проведения выставки – и спустя несколько 
месяцев после ее окончания. 



ВСЯ ОТРАСЛЕВАЯ ЦЕПОЧКА НА ОДНОЙ ПЛОЩАДКЕ

На одной площадке встретятся разработчики, производители, 
дистрибьюторы средств и систем автоматизации, системные 
интеграторы, представители госструктур, отраслевые СМИ и 
блогеры.

Что получает участник:
 Партнеров по кооперации и контрактному производству
 PR продвижение 



СТАТУС «ЭКСКЛЮЗИВНЫЙ ПАРТНЕР РАЗДЕЛА 
«ЭКБ РОССИИ»

Бренд Партнера будет интегрирован во все рекламно-
информационные материалы и локации выставки:

• Конференц-залы и интерактивные пространства 

• Лаунж-зоны для посетителей и бизнес-зал для участников

• Навигационные конструкции

• Электронные рассылки

• Анонсы на собственных ресурсах выставки и у информационных 
партнеров

Что получает Партнер:

Максимальный охват. Максимальная узнаваемость бренда. 
Максимальное количество контактов с целевой аудиторией.

Наша аудитория:

◆ 200 000+ получателей электронных рассылок 
◆ 50 000+ посетителей сайта выставки в год 
◆ 60+ информационных партнеров (отраслевые и деловые СМИ)



КОМАНДА ПРОЕКТА

Влад Хорошилов
Технический директор

Наталья Поплавская
Директор выставки -форума

ЗАБРОНИРУЙТЕ 
СТЕНД

тел. +7 (495) 927 95 57
e-mail: electron@mvk.ru

Елена Вахненко
Менеджер проекта

Жанна Яндовская
Продюсер деловой программы

Юлия Пилипенко
Бренд-менеджер

Юлиана Федулова
Менеджер проекта

Валерия Александрова
Менеджер проекта

mailto:electron@mvk.ru


Участие в выставке-форуме «Электроника России» — это

возможность для каждой отечественной компании почувствовать

гордость за свои достижения и достижения коллег на пути

возрождения российской электронной промышленности!

ВМЕСТЕ СОЗДАЕМ БУДУЩЕЕ РОССИЙСКОЙ ЭЛЕКТРОНИКИ


